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CONTENIDO

| INTEGRACION DE LAS
FUNCIONES DE MERCADEO Y
DE VENTAS.

Il. PROCESOS CLAVES PARA LA
CAPTACION DE CLIENTES
POTENCIALES.

lil. ADMINISTRACION DEL
TIEMPO Y DEL TERRITORIO.

IV. ROL DE LOS OBIJETIVOS DE
VENTAS Y ELABORACION DEL
PRESUPUESTO DE VENTAS.

V. CONTROL DE LA GESTION
DE VENTAS.

Inscripciones

Hasta el 3 de octubre

METODOLOGIA

Clases magistrales, revision
y analisis del material
bibliografico, discusion en
clase de los conceptos
presentados.

REQUISITOS DE
ADMISION

TSU en Administracion o
Gestion Operacional;
gerentes supervisores de
ventas o mercadeo;
aspirantes a cargos
supervisorios en ventas.
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Fechas FACILITADOR
Francisco Colmenares

MODALIDAD

Horario

Inversion Miércoles, jueves y
viernes:
4:30 p.m. a 7:30 p.m.

Forma de pago Duracién

24 horas académicas
LI ERER

CERTIFICADO DE
APROBACION

Universidad Simon Bolivar
Venezuela
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